Verkaufen ist tot, es lebe die Wertschopfung!

+Shopperwissen

Handler-
wissen

+ Kategoriewissen

Industriewissen

Spezial-
wissen

Basiswissen

L

Innovativer

Live Streaming L L CE Train-the-Trainer

' MaRBgeschneidertes Transformationskonzept

' Einfache Ubertragbarkeit

' Ausschépfung der Wertschépfungspotenziale

Die Vertriebsmitarbeiter werden
zu kompetenten Beratern

des Handels ausgebildet,

um nachhaltige Wert-
schopfungspartnerschaften

auf Augenhdhe einzugehen.

Die ganzheitliche Ausbildung

fur den gesamten Vertrieb erfolgt
entsprechend der individuellen
Bedirfnisse Uber das 3-Stufen
Konzept der Sales Academy.

Modulare Trainings

zum Wissensaufbau
Komprimierte Trainings

zur Wissensvertiefung
Reichweitenstarke Trainings
zur Wissensverbreitung
Vertiefende Trainings

zur Wissensmultiplikation
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‘ Nutzen

1 Julia Levenig
Senior Projektmanager Training

Geprifte Business-Trainerin BDVT

GS1 Germany GmbH

Maarweg 133 | 50825 Kdln | Germany
Mobil: 0175 43 29 100

E-Mail: levenig@gs1-germany.de

JMondeléz, Michael von Seggern
International .
Category & Customer Insights Manager

Mondelez Deutschland GmbH

Langemarckstr. 4-20 | 28199 Bremen | Germany
Mobil: 0162 241 3479

E-Mail: mvonseggern@mdiz.com
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